Program Dynamicznego Startu
(Dynamiczny Start Program - DSP)

Przeglad / Szybkie Zrozumienie

(definicje sq podane w czesci glownej dokumentu — ,, Zarysie”)

Wprowadza sie do sprzedazy nowe pakiety z produktami, z roznymi DP, PV i
SV, zwane Pakietami DSP (DSP Packs).

Pakiety DSP sg dostepne (moga by¢ sprzedawane) tylko nowym kandydatom,
ktorzy zamierzaja przystapi¢ do DXN.

Dystrybucja Bonusow DSP za sprzedaz Pakietow DSP bedzie opiera¢ si¢ na:

Poziomie 1. - 60% SV (dla BEZPOSREDNIEGO Sponsora)
Poziomie 2. - 10% SV

Poziomie 3. - 5% SV

Poziomie 4. - 5% SV

Nalezy pamigtac, ze "poziom" nie jest tozsamy ze skompresowanymi
poziomami wg Planu Marketingowego.

O O O O O

Sponsor nowego cztonka dostanie 60% SV (z Pakietow DSP) wowczas jesli
sam zakupi na 100 PPV. Bonus zostanie obliczony 1 udzielony w trybie
tygodniowym, gdy nasz system sprawdzi, ze sponsor ma juz zakupione 100
PPV wtedy bedzie on wyplacony.
Jednakze, jesli na koniec miesigca Sponsor nie ma 100 PPV, te 60% bonusu SV
nie zostanie uwzglednione.
Na koniec miesigca, system przeszuka pionowo do gory w tej samej linii i
przypisze trzy dodatkowe Bonusy DSP (10%, 5% 1 5%) najblizszym uplines,
ktoérzy majg utrzymane 100 PPV.
Ci, ktorzy nie beda mieli 100 PPV nie dostajg Bonusu DSP.
Kandydat, ktory nabywa pakiety DSP bedzie uprawniony do:
1) PV od Pakietow DSP (réwniez jako miesigczna warto$¢ obrotu PV do
utrzymania uprawnien w Planie Marketingowym)
2) Wartos$ci Znizki (zgodnie z definicja w Zarysie), ktéra moze
wykorzysta¢ w okre§lonym terminie (jak zdefiniowano w dalej w
Zarysie).
Aby korzysta¢ z Bonusu DSP 1. Poziomu od nowego downline, trzeba by¢ w
okresie kwalifikacji (jak zdefiniowano w Zarysie).
Zarejestrowany dystrybutor bedzie miat 12-tygodniowy okres kwalifikacji
liczony od momentu rejestracji.



Hakan Haner
Cross-Out


** DYNAMIC START PROGRAM **

Szczegolowy Zarys
CEL

e Pozyska¢ nowg grupe docelowg (nabor)
e Reaktywowac nieaktywnych zapisanych dystrybutorow

DEFINICJE

DSP
DYNAMIC START PROGRAM czyli Dynamiczny Program Startowy

Kandydat
Osoba, ktora zamierza zarejestrowac si¢ jako nowy cztonek w ramach Planu
Marketingowego DXN.

Dystrybutor
Cztonek DXN ktory juz jest zarejestrowany w DXN w ramach Planu
Marketingowego DXN, z normalng rejestracja, bez pakietow DSP.

Pakiet DSP
Dostepne sa 3 pakiety DSP, czyli DSP "A", DSP "B", DSP "C". Kazdy kraj bedzie
mial wlasne Pakiety DSP z r6znymi PV, SV i DP.

Na przyktad.:

POLSKA DSP "AD" DSP "BD" DSP "CD"
PVasp 532,10 368.70 112.70
DPasp 2954.00 1851.00 613.00

Kazdy Pakiet DSP otrzymuje unikatowy kod w systemie MLM danego kraju.

Dystrybucja Bonuséow DSP

Poziomy Bonus Obliczanie Czestotliwosé
1. Poziom (Bezposredni | 60% z SVa4sp Pakietu obliczane i wyplacane po
Upline) DSP kazdym tygodniu DSP

na podstawie tego, czy
Poziom 1. utrzymal 100
PPV w Planie
Marketingu (SIMP).




2. Poziom 10% z SV qsp Pakietu Obliczone i platne po_
DSP kazdym miesiacu, na
podstawie utrzymania
3. Poziom 5% od SV 4sp Pakietu 100 PPV w Planie
DSP Marketingu (SIMP).
Be¢dzie przekazywany do
4. Poziom 5% od SVgsp Pakietu najblizszych
DSP zakwalifikowanych
uplines tego miesiaca

Uwaga: "poziom" nie odnosi sie do poziomu skompresowanego jak w naszym Planie
Marketingowym. Odnosi sie do najblizszych zakwalifikowanych uplines ktorzy
utrzymali 100 PPV w pionowej strukturze w tej samej linii.

Tydzien DSP

Wystepuja 4 tygodnie DSP w miesigcu, zdefiniowane dniami jak ponize;j:
1-7

8-14

15-21

22 - koniec miesigca.

Okres kwalifikacji (Tydzien 0 + 12 tygodni DSP)
Okres, w ktorym uczestnik ma prawo poleca¢ pakiety DSP 1 korzysta¢ w tym czasie
z Bonusu DSP 60%.

Sprzedaz

Oznacza zasponsorowanie nowego cztonka, przy jednoczesnym dokonaniu przez
niego zakupu pakietu DSP.

MECHANIZM

Zalozenie

e A, B, C to istniejacy dystrybutorzy.,
A jest sponsorem B; B jest sponsorem C

e D dotaczyl pod C w normalnej rejestracji bez kupowania zadnych Pakietow
DSP

e E, F, G to wszyscy niezarejestrowani uzytkownicy. Oni sg potencjalnymi
kandydatami

e H dolaczyt z zakupem Pakietu DSP.



Kto moze kupic zestawy DSP

e Kazdy nowy cztonek moze kupi¢ pakiet DSP.
e Zakup zestawu DSP odbywa si¢ jednorazowo w czasie 14 dni od momentu

rejestracji. (wliczajac w to dzien rejestracji)

Kto moze sprzedawa¢é zestawy DSP i jak dlugo

e Kazdy cztonek DXN moze polecac zestawy DSP.
e Promocyjne bonusy za polecanie zestawéw DSP naliczajg sie przez 12
tygodni od momentu rejestracji

Dystrybucja i uprawnienia do Bonusu DSP

e Bonus zostanie wyplacony na podstawie Tabeli Dystrybucji Bonusu DSP, jak
powyzej.

e Sponsor (sprzedawca) pakietu DSP bedzie uprawniony do 60% SV (jako 1.
Poziom).

e 2. Poziom to najblizsi zakwalifikowani uplines wspomnianego sponsora.

To samo odnosi si¢ do 3. i 4. poziomu.

e Wszystkie poziomy musza utrzymywac¢ 100 PPV w Planie Marketingowym
(SIMP), aby mie¢ prawo do odpowiedniej premii.

e Bonus DSP 1. Poziomu bedzie obliczany w kazdym tygodniu DSP. Tak dtugo
jak Poziom 1. utrzymat 100 PPV, to Bonus DSP w wysokos$ci 60% zostanie
wyptacony zaraz po tym szczegdlnym Tygodniu DSP. Ten bonus przepada,
jesli 1. Poziom nie utrzyma 100 PPV do konca miesigca.

Przyktad:
C sprzedat Pakiet DSP 16 grudnia 2014.
C utrzymuje swoje 100 PPV z datg 26 grudnia 2014.

a) C nie otrzyma bonusu DSP 60% w dniu 22 grudnia 2014 (jeszcze nie
utrzymane 100 PPV)

b) C dostanie bonus DSP 60% na 7 stycznia 2015 (juz utrzymane 100
PPYV)

¢) Jesli C nie utrzyma 100 PPV w grudniu 2014 roku to Bonus 60%
bedzie umorzony (nie bedzie przekazywany w gore lub przeniesiony na
nastepny miesiqgc).


borat
Podświetlony


e Dla pozioméw 2, 3 i 4 Bonus DSP bedzie obliczany co miesigc.
Prawo do bonusu opiera si¢ rowniez na utrzymaniu 100 PPV i bedzie on
przekazywany do najblizszych zakwalifikowanych uplines w tej samej linii.

Przyktad:
Dla Premii DSP od zakupu H,

a) B otrzyma 10% (jako 2. Poziom), jezeli utrzymat 100 PPV na koniec
miesiqgca.

b) Jednakze jezeli B nie utrzymal 00 PPV w tym miesigcu, to Bonus 2.
poziomu pojdzie do A (ktory utrzymuje 100 PPV) i tak dalej.

e Wazne jest, ze dana osoba powinna utrzymywac swoje 100 PPV co miesiac,
aby cieszy¢ si¢ z ciaglego, nieprzerwanego prawa do Bonusu DSP.

Wyplata Bonusu

e Bonus begdzie obliczany 1 wyplacany zgodnie z powyzszym planem
tygodniowym DSP.
e Uprawnienie do Bonusu DSP bedzie dostepne w e-World.

e PV z Pakietu DSP moga by¢ uzywane/zawarte w utrzymywaniu PV w Planie
Marketingowym (SIMP), jak rowniez jako PGPV 1 DGPV.
[Natychmiast po zakupie Pakietu DSP- H zyska PV z Pakietu DSP i jego PV
moze byc¢ zaliczone jako punkty do utrzymania 100 PPV, jak i jego uprawnien
do Bonusu DSP]

e PV bedg liczone w miesigcu kalendarzowym (z datg konca przetwarzania
bonusu miesi¢cznego)

[Te PV bedq liczone dla H na podstawie przetwarzania premii z grudnia 2014]

SV

e W okresie kwalifikacji, SV4sp generowane ze sprzedazy pakietow DSP bedzie
uwzgledniona przy obliczeniu Bonusu DSP, ale NIE bedzie ona liczona w
Planie Marketingowym.

e Po okresie kwalifikacji, SVgsp generowane ze sprzedazy pakietow DSP nie beda
brane do obliczania Bonusu DSP, zamiast tego bedg liczone/ stosowane w
Planie Marketingowym.



Wartos¢ Maksymalna Rabatu

e Przy zakupie Pakietow DSP zapisywana jest Wartos¢ Maksymalnego Rabatu,
ktory daje prawo do 10% znizki w DP dla przysztych zamowien, az do
Wartosci Maksymalnej Rabatu o okresie waznosci, jak podano w tabeli ponize;,
poczynajac od daty przystapienia:

Wartos¢ DSP-"A" DSP-"B" DSP-"C"
Maksymalna —-150% xDP | —130% xDP | —110 % z DP
Rabatu

Okres waznoSci 4 lata 3 lata 2 lata

o Warto$¢ Rabatu begdzie zaokraglona. Wszelkie dziesigtne cze¢sci beda
zaokraglane w gore/w dot.

Przyktadowo

DSP "AD" | DSP "BD" | DSP "CD"
DPgsp 2954.00 1851.00 613.00
Wartos¢ 4431 2406 674
Maksymalna
Rabatu
(PLN)

e Warto$¢ Rabatu udzielana bedzie w walucie kraju, w ktérym sg zakupione
Pakiety DSP.

e Warto$¢ Rabatu moze by¢ wykorzystana tylko w tym samym kraju, w ktorym
pakiet zostat zakupiony.

e Warto$¢ Rabatu nie jest wymienialna na gotowke.

e Warto$¢ Rabatu nie faczy si¢ z promocyjnymi pakietami/przedmiotami.

Przyktad:

H zakupit DSP "A" z DP wartosci Euro 538,40.
Stqd jest on uprawniony do rabatu z wartoscig (538,4 x 150%) = 808 Euro (w
zaokrggleniu).

W dniu 28 stycznia 2015 H zakupit kilka produktow o wartosci DP 1000 Euro.
Bedzie uprawniony do znizki 100 Euro (10% znizki z 1000 Euro).

System odliczy 100 Euro rabatu (bilans rabatow = 708 Euro).

Zatem musi on tylko zaptaci¢ 900 Euro.



W dniu 18 Maja 2015 H zakupit pakiet promocyjny (zakup 3 bezptatnych
pakietow) o wartosci DP 300 Euro.

H nie moze skorzystac z 10% znizki.

Ptaci Euro 300.

W dniu 12 grudnia 2015 H zakupit kilka dodatkowych produktow o wartosci
8000 Euro DP.

Poniewaz 10% z 8000 Euro przekroczyto wartos¢ maksymalng rabatu, system
odliczy tylko 708 Euro (maksymalna znizka pozostata po wczesniejszym
wykorzystaniu, do bilansu rownowagi = (0 Euro) zamiast 800 Euro

i musi zaptaci¢ 7292 Euro.

Co sie dzieje po okresie kwalifikacji

e Po okresie kwalifikacji, nadal mozna sprzedawa¢ pakiety DSP swoim
bezposrednim nowym kandydatom, ale te pakiety DSP nie beda rozpatrywane
dla Bonusu DSP (nie ma wigcej Bonusow DSP na wszystkich poziomach). SV
zostang uwzglednione w obliczeniach Bonusu SIMP.

e Kandydat nadal bedzie dostawal Wartos¢ Maksymalnego Rabatu opartego na
zestawach jakie zakupil, jak rowniez PV do swego miesiecznego utrzymania si¢
w Planie Marketingowym.

Wartos¢
Maksymalnego PV SV
Rabatu
Podczas okresu Dla Kandydata Dla Kandydata W Bonus DSP
kwalifikacji
Po okresie Dla Kandydata Dla Kandydata W Bonus SIMP
kwalifikacji

1. Jednak dalej mozna korzysta¢ z 2/ 3/ 4 poziomdéw od swoich uprawnionych
downlines pod warunkiem, ze nadal utrzymuje si¢ swoje 100 PPV.

INNE

. Dotyczy krajow: Europa

. Data rozpoczecia: 1 grudnia 2014

3. Nowy kandydat zawsze moze by¢ dopuszczony do rejestracji bezposrednio w
firmie (zakupujac dowolne pakiety DSP), aby mie¢ Bonus DSP i okres
kwalifikacji.

4. Nie ma mozliwosci antydatowania Bonusu DSP. Ponadto, po obliczaniu

okreslonego tygodnia, kazdy antydatowany rachunek nie zmieni warto$ci ani

nie ma zadnego wptywu na uprawnienia do Bonus DSP.

N —




6. Prawo do Bonusu DSP 1 Wartos$ci Rabatu ustanie natychmiast, jesli uzytkownik
ztozy rezygnacje albo jego cztonkostwo zostato zakonczone.

Sprzedaz zestawow DSP moze by¢ udostepniona w Oddziatach 1 Centrach
Serwisowych.

Sprzedaz zestawow DSP z Centrum Serwisowego (SC):

7.

8.

o

o

Wszystkie pakiety DSP przychodza z okreslonym kodem produktu w
systemie MLM.

SC musi wczesniej "zakupi¢" Pakiety DSP z Oddziatu, zanim bedzie
moglo sprzedawa¢ w swoim Systemie MLM.

SC musi mie¢ fizyczny zapas Pakietow DSP do sprzedazy.

Pakiety DSP do sprzedazy nie mogg by¢ przeterminowane z
jakichkolwiek powodow.

Jezeli dystrybutor przychodzi do konkretnego SC po zakup produktow i
dostaje znizkowa cene (10%, aby skorzysta¢ z Wartosci Rabatu), r6znica
10% w wartosci DP bedzie zwrotem z Oddziatu do SC (co dwa tygodnie
lub co miesigc, lub w formie kontrasygnaty, jesli to mozliwe)

W przypadku wystgpienia podwojnej rejestracji, pierwsza rejestracja pozostanie
a druga rejestracja zostanie anulowana - zgodnie Regulaminu DXN.
Jakakolwiek premia, ktora zostata wyptacona jako bonus DSP, nie zostanie
ponownie obliczona.

Ostatnia aktualizacja: 01/12/2022.





