Prehlad / rychle pochopenie DSP

(Dynamického Startovacieho Programu)

Existuju rézne baliky produktov s r6znymi DP, PV a SV, pomenované ako DSP baliky.

DSP baliky su k dispozicii (m6zu byt predané) len pre novych ¢lenov, ktori sa chystaju pripojit

k DXN (registrovat sa v DXN).

DSP rozdelenie bonusov bude zalozené na:

- 1. Urovni—60 % z SV (toto je suma pre priameho uplina)

- 2.Urovni—-10%z SV

- 3.0rovni—-5%zSV

- 4.drovni—5%zSV

- Prosim berte na vedomie, Ze tato ,Uroven” nie je totoznd s Uroviiou marketingového
planu po kompresii.

Sponzor nového ¢lena dostane 60 % z SV (z DSP balikov), ak sponzor dosiahol 100 PPV.

V skutocnosti, ak sponzor dosahuje 100 PPV kazdy mesiac, je len otdzkou ¢asu (v zavislosti na

tom, ¢i dosahuje 100 PPV), kym ziska 60 % z SV, pretoze 60 % z SV sa bude pocitat a vyplacat

na tyZzdennej baze, takZe ak systém zisti, Ze sponzor ma 100 PPV, potom sa mu vyplati 60 % z

SV. Avsak, ak do konca mesiaca sponzor neziska 100 PPV, potom tato 60 % SV hodnota

prepada firme.

Na konci mesiaca, systém bude vertikalne nahor prehladavat v rovnakej linii, komu, ktorym

najblizsim uplinom budu pridelené dalSie 3 DSP bonusy (10 %,5 %,5 %), ktori dosiahli 100

PPV. Ti, ktori nedosiahli 100 PPV, neziskaju DSP bonus.

Novy (novo sa registrujuci) ¢len, ktory kapi DSP baliky, bude mat narok na:

1. PV z DSP balikov ( mozu byt pouzité na udrziavanie jej/jeho riadneho marketingového
planu / SIMP)

2. Hodnotu zlavy (ako je definovana v prehlade), ktori moze poufZit s platnostou niekolkych
rokov (ako je definované v prehlade).

Aby sa sponzor mohol tesit z DSP bonusu 1. Urovne z nového downlina, sponzor musi byt

v jeho/jej stanovenom obdobi, t.j. obdobi opravnenosti na bonus (ako je definované

v prehlade).

Existujuci ¢lenovia (vratane clenov s ¢lenskym cislom 818......), t.j. ¢lenovia registrovani

k 30.11.2014, budd mat 12 tyzdriové stanovené obdobie, t.j. obdobie opravnenosti na bonus

- pocitané od implementdacie DSP 1.12.2014.

Novy ¢len (novo registrovany) bude mat 12 tyzdriové stanovené obdobie, t.j. obdobie

opravnenosti na bonus, pricom toto obdobie sa pocitat odo dfia pripojenia sa / registracie.



Dynamicky Startovaci program

Detaily
CIEL
- Nabor novej cielove] skupiny
- Reaktivacia existujucich ¢lenov
DEFINICIE

DSP — dynamicky Startovaci program
Prospekt — prospekt, ktory ma v imysle sa zaregistrovat v rdmci DXN Marketingového planu

Clen — DXN ¢len (vratane ¢lenov s €lenskym €islom 818......), ktory je uZ zaregistrovany pod riadnym
DXN Marketingovym planom / SIMP, s normalnou registraciou bez balikov DSP

DSP balik — st 3 DSP baliky s nazvami ,,DSP-A“, ,,DSP-B“, ,DSP-C“. Kazda krajina bude mat vlastné DSP
baliky s r6znymi hodnotami PV, SV a DP v MLM systéme.

Napriklad:
Slovensko DSP-A DSP-B DSP-C
PV 529 370 112
SV (eur) 231,6 142,5 45,35
DC (eur) 538,4 316,3 101,4

Kazdému DSP baliku bude prideleny unikatny DSP kéd v MLM systéme kazdej krajiny.
Kazdy zakupeny DSP balik bude s narokom, opravnenim na Start kit zadarmo.

DSP Rozdelenie bonusov

Urovne Vypocet bonusu Frekvencia

1. Uroven (priamy upline) | 60 % z SV daného DSP balika Vypocitané a zaplatené kazdy
DSP tyZden v zavislosti na tom,
¢i 1. droven dosiahla 100 PPV
v Marketingovom plane (SIMP)

2. Uroven 10 % z SV daného DSP balika Vypocitané a zaplatené kazdy
3. Uroven 5 % z SV daného DSP balika mesiac v zavislosti na
4. Uroven 5 % z SV daného DSP balika dosiahnuti 100 PPV

v Marketingovom plane /
SIMP. Bude to vyplatené

najblizsim kvalifikovanym
uplinom v danom mesiaci

Poznamka: ,,Uroveri” sa nevztahuje na troveri po kompresii podla riadneho Marketingového planu /
SIMP. Odkazuje na najblizsSieho kvalifikovaného uplina, ktory dosiahol 100 PPV prostrednictvom
vertikalneho hladania v rovnakej linii.



DSP tyZden

Su 4 DSP tyZzdne v mesiaci definované ako:
1.-7.

8.-14.

15.-21.

22. —koniec mesiaca

Tyzden O

Tyzden, v ktorom sa €len pripojil k DSP, sa bude povazovat za nulovy tyzden. Prvy tyzden sa bude
pocitat nasledujlci tyzden.

Stanovené obdobie ( TyZzden 0 + 12 DSP tyzdriov)

V tomto obdobi — obdobi opravnenosti na bonus - je mozné predavat DSP baliky a uZit si, resp.
dostat 60 % DSP bonus.

Predaj

Nabor, registracia nového ¢lena, predstavenie DSP balika tomuto ¢lenovi, pricom si tento
registrujuci ¢len kapi DSP balik v rovnakom case.

MECHANIZMUS

Predpoklad

- Datum DSP implementacie — 1. december 2014

- A,B,Csu existujuci ¢lenovia, ktori sa pripojili k DXN pred 1. decembrom 2014. A je
sponzor B, B je sponzor C.

- D sa pripojil pod C klasickou registraciou 10. decembra 2014 bez zakupenia akéhokolvek
DSP balika.

- E,F, G su vSetci neclenovia. SU to potencionalni prospekti.

- Hsa pripojil pod C 16. decembra 2014 so zakupenim DSP balika.
16-21. december 2014 je Tyzden O pre H. Jeho DSP TyZzden 1 zacina od 22.-31. decembra
2014,

Kto si méZe zakupit DSP baliky

e Prospekt — iba prospekt si mbze zakupit DSP balik a len raz. Ak si zaktpi DSP balik,
automaticky dostane DXN ¢lenstvo /registraciu zadarmo.
- A, B, Csinemb?Zu zakupit Ziadny DSP balik
- D sinemdzZe zakupit Ziadny DSP balik, pretoZe uz je registrovany
- E,F,G si mbzu zakupit jeden DSP balik, pri registracii




Novy clen, ktory sa zaregistroval online (818) prostrednictvom DXN systému eWorld si méze
DSP balik taktiez zakupit v rdmci 14 dni odo dnia registracie. Avsak jeho stanovené obdobie
(opravnenosti na bonus) sa bude pocitat odo dna registracie.

Kto ich mdze predavat a ako dlho

Existujuci ¢lenovia (vratane clenov s ¢lenskym cislom 818......) — 12 DSP TyZdrov od datumu

implementacie DSP

- A,B,C m6zZu predavat DSP baliky ich priamym novym prospektom do 28. februara 2015
(12 DSP TyZdnov pocitanych od 1.decembra 2014). Po tomto stanovenom obdobi nebudu
mat dovolené baliky viac predavat.

Novi ¢lenovia, ktori sa registrovali po datume implementacie DSP ( vratane ¢lenov s ¢lenskym

kédom 818) — 12 DSP Tyzdrov (plus TyZzden 0) odo dna ich registracie

- Tyiden 0 ¢lena D je od 10. do 14.decembra 2014. Tyzden 1 je od 15. do 21.decembra
2014. Jeho TyZden 12 konci 14.marca 2015.
Takze D mbze predavat DSP baliky jeho priamym novym prospektom do 14. marca 2015.
Po tomto stanovenom obdobi (obdobi opravnenosti na bonus) nebude méct predavat
Ziadne DSP baliky.
Tyzden 0 ¢lena H je od 16. do 21.decembra 2014. Tyzden 1 je od 22. do 31. decembra
2014. Jeho TyZden 12 konci 21. marca 2015.
Takze H méze predavat DSP baliky jeho priamym novym prospektom do 21. marca 2015.
Po tomto stanovenom obdobi neméze predavat Ziadne DSP baliky.

DSP bonusy - rozdelenie a narok

Priklad:

Bonus sa rozdeli na zaklade DSP tabulky rozdelenia bonusov uvedenej vyssie

Sponzor (predajca) DSP balika bude mat narok na 60 % z SV (ako 1. Groven)

2. Uroven budu najblizsie kvalifikovani uplini uvedeného sponzora. To isté plati pre 3. a 4.
uroven.

Vsetky Uurovne musia dosiahnut 100 PPV v DXN Marketingovom plane / SIMP, aby im vznikol
narok na prislusny bonus.

1. droven DSP bonusu bude vypocitana kazdy DSP Tyzden. Pokial 1. droven dosiahla 100 PPV,
60 % bonus z SV bude vyplateny po prislusnom DSP TyZdni. Tento bonus zanika uplinovi na 1.
urovni, ak do konca mesiaca nedosiahol 100 PPV.

C predal DSP balik H 16.decembra 2014. C dosiahol 100 PPV 26.decembra 2014.

a) Cneziska 60 % bonus 22. decembra 2014 (este nedosiahol 100 PPV)
b) Cziska 60 % bonus 1. janudra 2015 (uz dosiahol 100 PPV)

c)

V pripade, ak C neziska 100 PPV v decembri 2014, tento 60 % DSP bonus zanika (neprejde
vyssie, ani nebude prevedeny do dalSieho mesiaca).

Pre 2.,3. a 4. Groven sa bude DSP bonus vypocitavat kazdy mesiac. Narok taktiez zavisi na
dosiahnuti 100 PPV a bonusy dostanu najblizsi kvalifikovani uplini v rovnakej linii.

Priklad:

DSP bonus z nakupu H



a) Bobdrzi 10 % (ako 2.uroven), ak dosiahne do konca mesiaca svojich 100 PPV

b) Avsak, ak sa B nepodari dosiahnut 100 PPV v danom mesiaci, bonus 2. Urovne sa vyplati A
(ktory ich dosiahol) a tak dalej.

o Doblezité je, aby ¢len dosiahol 100 PPV kazdy mesiac, aby sa mohol kontinualne tesit zo svojho
DSP bonusu.

Vyplacanie bonusov

e Bonus sa vypocita a vyplati podla DSP tyZzdniového planu uvedeného vyssie
e Tento tyzdriovy DSP bonus bude mozné sledovat aj v e-businesse.

e PV z DSP balika budd pouZité ako PV podpora DXN Marketingového planu / SIMP a taktieZ
PGPV a DGPV.
- Okamzite po zobchodovani DSP balika, H ziska PV z balika DSP a toto PV méze byt pouzité
na jeho podporu 100 PPV rovnako sa méze tesit z DSP bonusu.
e PV sa pocita za kalendarny mesiac (podla posledného mesacného bonusu v zavislosti od
konciaceho datumu)
- Toto PV sa bude pocitat ako bonus pre H v decembri 2014.

e Pocas doby, v ktorej mate narok na ziskanie DSP bonusu, hodnota SV generovand z predaja
DSP balikov sa bude brat do Gvahy pre vypocet DSP bonusu, ale nebude sa poditat do DXN
Marketingového planu / SIMP.

e Podobe, v ktorej mate narok na ziskanie DSP bonusu, SV generovana z predaja DSP balikov
sa nebude zvaZovat na vypocet DSP bonusu, namiesto toho sa bude zapocitavat do DXN
Marketingového planu / SIMP.

Maximalna hodnota zlavy

e DSP baliky st poskytované s maximalnou hodnotou zlavy, ¢o znamena opravnenie na 10 %
zlavu na DC pre buduce nakupy aZ do tejto maximadlnej hodnoty zlavy s dobou platnosti
uvedenou v tabulke nizsie, od datumu pripojenia sa / registracie :

Maximalna hodnota DSP , A“ DsP,B“ DsP,C“
zlavy -150 % x DC -130 % x DC -110 % x DC
Doba platnosti 4 roky 3 roky 2 roky

e Hodnota zlavy bude v zaokruhlenych ¢islach. Desatinné miesta sa zaokruhluju nahor/nadol.

DSP ,A“ DSP ,B“ DsP ,C“
DC (Eur) 538,4 316,3 101,4
Maximalna hodnota 808 411 112
zlavy (Eur)

e Hodnota zlavy bude v mene danej krajiny, kde si DSP baliky nakupené.



e Hodnota zlavy mbéze byt pouZitd len v tej krajine, kde si dané baliky nakupené.
e Hodnota zlavy sa neda vymenit za peniaze v hotovosti.
e Hodnota zlavy sa neda pouzit na akékolvek zvyhodnené baliky/predmety.

Priklad:

H kdpil DSP ,,A” balik s DC 538,40 Eur. Preto md narok na zlavu (538,4x150 %) = 808 Eur
(zaokruhlene).

28. janudra 2015 H kuapil produkty v hodnote 1000 Eur. M4 narok na zfavu 100 Eur (10 % z 1000
Euro). Systém odpocita 100 Eur z jeho hodnoty zlavy (zostatok = 708 Eur). Takze potrebuje zaplatit
iba 900 Eur.

18. mdja 2015 H kupil promotion balik (balik - kip 3, 1 zadarmo) s DC 300 Eur. H sa nemdze tesit z 10
% hodnoty zlavy. Plati 300 Eur.

12. decembra 2015 H kupil produkty s DC 8000 Euro. Vzhfadom k tomu, Ze hodnota 10 % z 8000 Eur
presiahla zostatok hodnoty zlavy, systém mozZe odpoditat len 708 Euro (maximalna zlava vyuZita,
zostatok = 0 Eur) namiesto 800 Euro. TakZe musi zaplatit 7292 Eur.

€o sa stane po obdobi, kedy ma élen narok na DSP bonus

e Podobe platnosti, ¢len stdle moze predavat baliky DSP priamym prospektom, ale uz sa
nebudu brat do Gvahy na vypocet DSP bonusu. (Ziadny DSP bonus pre Ziadnu Uroven).
Hodnota SV sa zahrnie do vypoctu bonusu v DXN Marketingovom plane / SIMP.

e Prospekt (registrovany clen) stale ziska maximalnu moznu hodnotu zlavy v zavislosti na
baliku, ktory kupil, zaroven sa PV z tohto ndkupu zohladni v jeho ,udrZiavani” v riadnom DXN
Marketingovom plane / SIMP.

Maximalna hodnota PV sV
zlavy
Pocas stanoveného Pre prospekta Pre prospekta V DSP bonuse
obdobia
Po stanovenom Pre prospekta Pre prospekta V SIMP bonuse
obdobi

e Avsak ¢len sa stale mbze tesit z bonusov z 2.,3. a 4. Grovne svojich opravnenych downlinov,
ak si stale udrziava svojich 100 PPV.

N

1) Krajiny implementacie : Eurépa + Rusko
2) Cieleny datum implementacie : 1. december 2014



3)

Novy prospekt ma vzdy dovolené registrovat sa pod spolo¢nost priamo ( s nakupom
akychkolvek DSP balikov) na to, aby sa tesSil z DSP bonusu a stanovenej doby (doby
opravnenosti na bonus).

Je striktne dané, Ze nie je mozné spatne posunut fakturaciu kvoli DSP bonusom. Taktiez, po

patri¢nej tyZzdennej kalkulacii, nebude sa menit datum vystavovania faktur/ dokladov, a ani

to nebude mat ziadny vplyv na opravnenie na DSP bonusy.

Narok na DSP bonus a narok na hodnotu zlavy zanikne okamzite, ak ¢len rezignoval

z ¢lenstva, alebo ukondil ¢lenstvo.

Predaj DSP balikov je mozny na pobocke a servisnych centrach.

Predaj DSP balikov zo servisnych centier

- VSetky DSP baliky maju Specificky produktovy kod v MLM systéme

- Servisné centrum musi kupit DSP baliky z pobocky predtym ako ich preda vo svojom
MLM systéme

- Servisné centra musia mat DSP baliky fyzicky na sklade, aby ich mohli predat.

- Predaj DSP balikov sa neda fakturovat spatne zo Ziadnych dévodov.

- Ak ¢len pride do daného servisného centra nakupit produkty a ziska zlavnenu cenu (10 %,
vyuzitie hodnoty zlavy), 10 % rozdiel v hodnote DC bude refundovany z pobocky do
servisného centra (bud raz alebo dvakrat do mesiaca, alebo protindakupom, ak je to
mozné).

Ak jeden z produktov nie je k dispozicii, mdZe sa docasne poskytnut DSP kupdn a tento DSP

kupdn sa moze vymenit za DSP balik vtedy, ked bude dany produkt z DSP balika k dispozicii.

DSP kupdn moéze byt vydany len na pobocke, nie na servisnom centre.

Ak by nastala dvojitd registrdcia, prva registracia zostava a druha registracia sa zrusi podla

DXN pravidiel a predpisov. Akykolvek bonus, ktory bol vyplateny ako DSP bonus, nebude

znova kalkulovany.



